KONSULT / ClaudCNC — Misja 1

Monetyzacja infrastruktury « Dokument wdrozeniowy 5-dniowy

Podstawa operacyjna: dokument zostal zbudowany dla ClaudCNC na bazie biezacej architektury
KOnsultu, rytmu raportowego 15 min / 1h / 6h / 24h oraz modelu 7-warstwowego, 12-modutowego
kernela, Capability Registry i Skill Graph.

1. Charakter dokumentu

Celem misji jest zamiana gotowej infrastruktury agentowej KOnsultu w pierwszy zestaw
mierzalnych produktéw, ustug, abonamentéw i linii przychodowych. Misja jest zaprojektowana dla
ClaudCNC jako gléwnego orkiestratora zdolnosci, przy zachowaniu nadrzednosci operatora
ludzkiego, dyscypliny source-of-truth oraz quality-gates.

2. Mission gtéwna

Mission: W ciggu 5 dni uruchomic¢ pakiety monetyzacyjne oparte na juz wdrozonym organie
agentowym: audyty, wdrozenia organdéw agentowych, automatyzacje workflow, warstwe
governance i ustugi monitoringowo-raportowe.

3. Cele strategiczne

Kod Cel Wynik docelowy
- e s Powstaje katalog ofert
Skomercjalizowac istniejaca . .
M1.1 . podstawowych, premium i
infrastrukture .
specjalnych.
Zidentyfikowac najszybsze POYVSt:';l )€ short-hs.t a uS}.l,lg. 0
M1.2 najkrétszym czasie wejscia na
przychody
rynek.
. Gotowe sa pakiety premium i
M1.3 Zbudowac ofertg high-trust dla klient6w
wysokomarzowa .
wymagajacych governance.
Wiadomo, ktére role i
M1.4 Zmapowac luki delivery kompetencje trzeba uzupenic do
skalowania.
. . ClaudCNC i komérki wsparcia
Uruchomic organ sprzedazowo- L .
M1.5 . dzialaja w jednym workflow
wdrozeniowy . o
sprzedaz-dowiezienie.
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4. Organ misji i zakres odpowiedzialnosci

Organ / komoérka

Rola

Zakres dzialania

ClaudCNC

Chief Monetization Orchestrator

Laczy capability registry, pipeline
leaddw, pricing i delivery.

Sales Intelligence Cell

Rozpoznanie szans

Wyszukuje segmenty, leady, nisze
i sygnaly zakupowe.

Offer Architecture Cell

Budowa produktéw

Opakowuje zdolnos$ci KOnsultu w
produkty i pakiety.

Pricing & Margin Cell

Model cen

Buduje cenniki, progi marzy i
warianty komercyjne.

Delivery Mapping Cell

Wykonalnos¢

Sprawdza, czy pakiet da sie
dowiez¢ bez naruszen jakosci.

Compliance & Trust Cell

Warstwa zaufania

Dba o NDA, warunki wspélpracy,
governance i ryzyko.

Human Review Board

Review finalny

Przeglada oferty premium i high-
stakes.

5. Zasoby i infrastruktura

Typ

Zasob /[ rola

Znaczenie

Zasob istniejacy

Kernel 12 modutéw

Zapewnia briefing, routing,
pamied, quality gate i
raportowanie.

Zasob istniejacy

Organ agentowy KOnsultu

Stanowi delivery backbone dla
ustug i wdrozen.

Zasob istniejacy

Capability Registry / Skill Graph

Pokazuje, ktore zdolnosci mozna
skomercjalizowac od razu.

Potrzebny do segmentacji rynku i

Uzupelnienie Al sales strategist . ;
P & budowy narracji handlowe;j.
C o . Potrzebny do ustawienia cen i
Uzupelnienie Pricing architect zeony
marzy bez chaosu.
. . . Potrzebny do warstwy umownej,
Uzupelnienie Commercial/legal reviewer y J

NDA i ograniczenia ryzyka.
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6. Harmonogram 5-dniowy

Etap Mission dnia Rezultat
. . Lista produktdéw, ustug,
. Inwentaryzacja tego, co realnie o s .
Dzien 1 . . abonamentow i case’6w quick-
da sie sprzedac .
win.
Budowa pakietow .
. A Katalog ofert z opisem rezultatu,
Dzien 2 podstawowych, premium i . S
. zakresu i ograniczen.
specjalnych
- - . Matryca cen, kosztow, marz i
Dzien 3 Model pricing + delive e o .
P & y wiascicieli dostarczenia.
. . Segmenty klientdw, lead listy,
Dzien 4 Wejscie rynkowe 'g Y . 1. W ,1 4
pitch matrix i demo case’y.
C . Raport koncowy, ranking Sciezek
. Zamkniecie misji i aktywacja P . ‘g
Dzien 5 . przychodowych i decyzje
kolejnego cyklu .
rekrutacyjne.

7. Kwalifikacje i umiejetnosci do uzupetnienia

Priorytet Kwalifikacja Cel uzupelnienia

1 Pricing logic Nu? sprzedawag ponizej wartosci
ani bez kontroli marzy.
Klient musi rozumie¢ rezultat

2 ROI framing biznesowy, a nie tylko
technologie.

. Sprzedaz pakietow i efektéw, nie

3 Offer packaging abstrakcyjnych kompetencji.

4 Vertical translation Dopasowamg Jezyka 1 obletnicy
do sektora klienta.

5 Trust/compliance sales Redukcja oporu wobec Al przez

governance i sterowalnosc.

8. KPI i warunki przejscia

KPI / warunek Wartosé docelowa
Liczba gotowych pakietow minimum 6
Vertical variants minimum 4
Demo case formats minimum 3
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KPI / warunek Wartos¢ docelowa
Priorytetowe leady minimum 20
Modele cenowe minimum 3
Gotowosc¢ delivery dla pakietu podstawowego 100%
Przeglad trust/compliance 100% ofert

9. Ryzyka i odpowiedz sterujaca

Ryzyko Odpowiedz

Sprzedawanie Al zamiast rezultatu Przelozy¢ oferte na wynik, czas, ryzyko i ROL

Zawezi¢ do 3-5 linii startowych z najwyzsza szansa

Zbyt szeroka oferta L
zamkniecia.

Brak pricing discipline Kazda oferta przechodzi przez Pricing & Margin

Cell.
Sprzedaz bez gotowosci delivery Wdrozy¢ hard gate przed wypuszczeniem oferty.
Nadmierna customizacja Trzymac zasade 80% pakiet / 20% custom.

10. Warunek zamkniecia i handoff

Wyjsciem z misji jest aktywacja Misji 2: ekspansja, nabor i szkolenia nowych. ClaudCNC przekazuje
dalej katalog produktow, ranking leaddw, luki kompetencyjne i liste rol do dowerbowania.

11. Dyspozycja dla ClaudCNC

e utrzymuj pelny rytm raportowy: 15 min / pelna godzina / faza / raport dobowy;
e nie uruchamiaj zadnego ruchu high-stakes bez $ciezki approval i override;

e aktualizuj Capability Registry i Skill Graph po kazdej zmianie strukturalnej;

e nie ukrywaj konfliktow Zrodel, przecigzen ani driftu mandatu;

e zostawiaj pelny Slad provenance dla decyzji, delegacji i zmian architektury.
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